
C É L I N E  E T  N I C O



5 étapes pour se rendre visible auprès
des meilleurs clients 

passer en mode “action”,
avoir toutes les cartes en main pour devenir un expert incontournable,
mettre en place une méthode pour que vos clients viennent à vous sans
avoir besoin de les démarcher.

Vous avez besoin d’un plan de route clair pour enfin vivre de votre activité de
formation, sans être sous-traitant ?  Si oui, vous êtes à la bonne place ! 

Dans cet e-book, on vous détaille les étapes qu’on a nous même suivies pour
vendre des centaines de formations. Vous pourrez les mettre en place, même
si vous n’avez pas une forte compétence technique, et si vous n’avez pas un
budget de dingue.

On vous partage le chemin le plus court pour vous rendre incontournable
auprès de vos clients, adapté à votre marché et à votre personnalité.

On vous prévient tout de suite, suivre cette méthode vous demandera des
efforts. Car oui, pour avoir du succès, il faut mettre les bouchés doubles, mais
le résultat en vaut la chandelle. 

Vos objectifs sont :

Le deal est honnête, non ?

On vous souhaite une pleine réussite dans cette aventure !

sans en faire des tonnes.



Où en êtes-vous pour être visible auprès
de vos meilleurs clients ?

Etape 1

C o m m e n ç o n s  p a r  f a i r e  u n  b i l a n  d e  v o t r e  s i t u a t i o n
a c t u e l l e .  C e  b i l a n  v a  v o u s  p e r m e t t r e  d e  s a v o i r  o ù  v o u s
e n  ê t e s ,  d e  p r e n d r e  u n  p e u  d e  r e c u l  e n  r e g a r d  d e  v o t r e
s i t u a t i o n ,  e t  d e  d é f i n i r  l a  p r o c h a i n e  é t a p e  à  a c c o m p l i r
p o u r  v e n d r e  v o s  f o r m a t i o n s  à  v o s  m e i l l e u r s  c l i e n t s .

E S T - C E  Q U E  V O U S  S A V E Z  Q U E L  E S T  L E  P R O B L È M E
N U M É R O  1  D E  V O S  C L I E N T S  ?

E S T - C E  Q U E  V O T R E  F O R M A T I O N  P E R M E T  D E  
 R É S O U D R E  L E  P R O B L È M E  N U M É R O  1  D E  V O S

C L I E N T S ?  

E S T - C E  Q U ’ E N  L I S A N T  V O T R E  D O C U M E N T A T I O N ,
V O S  C L I E N T S  D E  R Ê V E  C O M P R E N N E N T  R A P I D E M E N T

Q U E  V O U S  Ê T E S  L ' E X P E R T  P O U R  L E S  A I D E R  À
R É S O U D R E  L E U R  P R O B L È M E ?  

P A R T A G E Z - V O U S  G R A T U I T E M E N T  U N E  P A R T I E  D E
V O T R E  E X P E R T I S E  S U R  U N E  B A S E  R É G U L I È R E ?

A V E Z - V O U S  P L A N I F I É  D E S  P L A G E S  D A N S  V O T R E
A G E N D A ,  P O U R  C R É E R  D U  C O N T E N U  À  P A R T A G E R ?

S I  V O U S  A V E Z  R É P O N D U  N O N  À  L ’ U N E  D E  C E S
Q U E S T I O N S ,  V O U S  Ê T E S  À  L A  B O N N E  P L A C E .
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C e t t e  a p p r o c h e  e s t  d é v a s t a t r i c e  c a r  e l l e  n e  v o u s  p e r m e t  p a s
d ’ ê t r e  p e r ç u  c o m m e  u n  s p é c i a l i s t e ,  u n  e x p e r t  d e  v o t r e  d o m a i n e .  

A u  c o n t r a i r e ,  v o u s  d e v e n e z  c o m m e  l e  m e n d i a n t  q u i  e s t  p r ê t  à
a c c e p t e r  t o u t  e t  n ’ i m p o r t e  q u o i  e n  é c h a n g e  d e  q u e l q u e s  d e n i e r s .

V o u s  v o u s  r e t r o u v e z  n o y é  d a n s  l a  m a s s e  p a r m i  d e s  m i l l i e r s
d ’ a u t r e s  f o r m a t e u r s  i n d é p e n d a n t s  q u i  o n t  l e s  m ê m e s
c o m p é t e n c e s  q u e  v o u s .  O n  e s t  d ’ a c c o r d  p o u r  d i r e  q u e  c e  n ’ e s t
p a s  c e  q u ’ o n  v e u t .

P o u r  s o r t i r  p a r  l e  h a u t  d e  c e t t e  s i t u a t i o n ,  v o u s  d e v e z  p r o p o s e r
d e s  f o r m a t i o n s  q u i  p e r m e t t e n t  à  v o s  c l i e n t s  d ’ o b t e n i r  l e s
r é s u l t a t s  q u ’ i l s  a t t e n d e n t .  

I l s  d o i v e n t  s e n t i r  q u e  v o u s  ê t e s  l a  b o n n e  p e r s o n n e  p o u r  l e  f a i r e
p a r c e  v o u s  l e s  c o m p r e n e z .  

P o u r  ç a  i l  e s t  n é c e s s a i r e  d ’ ê t r e  u n  s p é c i a l i s t e  e t  n o n  p a s  u n
g é n é r a l i s t e  d e  l a  f o r m a t i o n ,  o u  p i r e  e n c o r e  u n  “ c o u t e a u  s u i s s e ” .   

Etape 2

Commettez vous cette erreur ?
V o u s  v o u s  c a s s e z  l e s  d e n t s  c o m m e  l a  m a j e u r e  p a r t i e  d e s
f o r m a t e u r s  i n d é p e n d a n t s  e n  a c c e p t a n t  n ’ i m p o r t e  q u e l  c l i e n t
p o u r  r é a l i s e r  à  p e u  p r è s  n ’ i m p o r t e  q u e l l e  p r e s t a t i o n  d è s  q u ’ u n
p r o s p e c t  f a i t  a p p e l  à  v o u s  ?  

T o u t  ç a  s o u s  l e  p r é t e x t e  d u  “ b a h  o u i ,  i l  f a u t  b i e n  v i v r e  ! ”  



L a  r é p o n s e  e s t  :  e n  i d e n t i f i a n t  u n  p r o b l è m e  s u f f i s a m m e n t
u r g e n t  e t  c r i t i q u e  p o u r  v o s  c l i e n t s ,  e t  l e u r  p r o p o s e r  L A
f o r m a t i o n  q u i  o f f r e  u n e  s o l u t i o n  s i m p l e  e t  r a p i d e .

V o u s  p o u v e z  v o u s  a i d e r  d e s  r é s e a u x  p o u r  i d e n t i f i e r  l e  p r o b l è m e
s i m p l e m e n t .  

L e s  b a r r e s  d e  r e c h e r c h e  d e  G o o g l e  o u  d e  Y o u t u b e  s o n t  u n e  m i n e
d ’ o r  !  E l l e s  v o u s  a i d e n t  à  i d e n t i f i e r  l e s  r e c h e r c h e s  l e s  p l u s
c o u r a n t e s  d a n s  v o t r e  d o m a i n e .  I l  n ’ y  a  q u ’ à  é c r i r e  u n  m o t ,  p o u r
q u e  c e s  s i t e s  v o u s  p r o p o s e n t  e n  d e s s o u s  l e s  r e c h e r c h e s  l e s  p l u s
t a p é e s .   

D ’ a u t r e  p a r t ,  v o u s  p o u v e z  a u s s i  o b t e n i r  c e t t e  i n f o r m a t i o n  d a n s
l e s  g r o u p e s  F a c e b o o k  o u  L i n k e d i n  e n  r é p e r t o r i a n t  l e s  q u e s t i o n s
l e s  p l u s  p o s é e s .

E n f i n ,  v o u s  p o u v e z  l e u r  d e m a n d e r  a u s s i  d i r e c t e m e n t  e n  p o s a n t
u n e  q u e s t i o n  d u  g e n r e  :  q u e l  e s t  v o t r e  d é f i  d u  m o m e n t  e n  l i e n
a v e c  [ v o t r e  e x p e r t i s e ] *  ?  *  i n s é r e r  v o t r e  e x p e r t i s e  à  l a  p l a c e .

P o u r  r é s u m e r  :  
C i b l e z  d e s  c l i e n t s  q u i  o n t  u n  v é r i t a b l e  p r o b l è m e  à  r é g l e r ,  e t
m o n t r e z - l e u r  q u e  v o u s  p o u v e z  l e s  f a i r e  a v a n c e r  s u r  l e u r s
o b j e c t i f s .

L o r s q u e  v o s  f o n d a t i o n s  s e r o n t  s o l i d e s  e t  v o t r e  e x p e r t i s e  c i b l é e ,
l a  p o r t e  s ’ o u v r i r a  p o u r  a t t i r e r  d e s  c l i e n t s  d e  q u a l i t é  r é g u l i e r s  e t
d e  m a n i è r e  p r é d i c t i b l e .

A l o r s ,  c o m m e n t  d e v e n i r  u n  s p é c i a l i s t e  ?  



 
L I S T E Z  1 0  Q U E S T I O N S  P O S É E S  P A R  L E S

P E R S O N N E S  D A N S  L E S  G R O U P E S  E N
L I E N  A V E C  V O T R E  E X P E R T I S E ,  E T

I D E N T I F I E Z  C E  Q U I  V O U S  P E R M E T  D E
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à vous de jouer
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N o u s ,  f o r m a t e u r s  i n d é p e n d a n t s ,  n o u s  a v o n s  é t é  f o r m é s .  O n  p e u t
m ê m e  d i r e  q u ’ o n  a  é t é  f o r m a t é  à  l a  c r é a t i o n  d e  s y n o p s i s  d e
f o r m a t i o n  e n  u t i l i s a n t  l e s  o b j e c t i f s  p é d a g o g i q u e s .

E t  q u a n d  v i e n t  l e  t e m p s  d e  p r é s e n t e r  l e  t o u t  à  v o s  c l i e n t s ,  i l s
o n t  d u  m a l  à  s e  p r o j e t e r .  

P o u r t a n t ,  v o u s  a p p l i q u e z  à  l a  l e t t r e  l a  f o r m u l a t i o n  d e s  o b j e c t i f s
a v e c  l ’ é c h e l l e  d e  B l o o m  t e l  q u e  v o u s  l ’ a v e z  a p p r i s .
M a l h e u r e u s e m e n t ,  v o s  c l i e n t s  n ’ a r r i v e n t  p a s  à  c o m p r e n d r e
c o m m e n t  c e t t e  f o r m a t i o n  v a  l e s  a i d e r  d a n s  l e u r  q u o t i d i e n .

Etape 3

Les objectifs pédagogiques sont ton plus
grand ennemi !

A l o r s ,  c o m m e n t  p r é s e n t e r  s a  f o r m a t i o n  ?  

L e  p o i n t  c l é  e s t  d e  r é p o n d r e  a u x  a s p i r a t i o n s  d e  v o s  c l i e n t s  e t  d e
r é s o u d r e  l e u r s  p r o b l è m e s .  

V o u s  a l l e z  m e  d i r e  :  c ’ e s t  l e s  o b j e c t i f s  p é d a g o g i q u e s  ç a  !  

E t  b i e n  n o n  !  C ’ e s t  f a u x  !  



 
L I S T E Z  L E S  O B J E C T I F S  D E  V O T R E
F O R M A T I O N  Q U I  C O U V R E N T  L E S
Q U E S T I O N S  E N  1 ,  P U I S  E N  F A C E

T R A N S F O R M E Z  L E S  E N  B É N É F I C E S  A V E C
A U  M O I N S  L ’ U N E  D E  C E S  3

F O R M U L A T I O N S  :  A V O I R ,  F A I R E ,  Ê T R E .  
 

à vous de jouer

L e s  o b j e c t i f s  p é d a g o g i q u e s  d é c r i v e n t  c e  q u e  l e  p a r t i c i p a n t  s e r a
c a p a b l e  d e  f a i r e ,  e t  n o n  p a s  l e  b é n é f i c e  q u ’ i l  v a  t i r e r  à  s a v o i r
f a i r e  c e t t e  a c t i o n ,  c e t t e  c h o s e .  

P o u r q u o i  c ’ e s t  i m p o r t a n t ,  c r u c i a l ,  d e  s a v o i r  f a i r e  ç a  ?  

D e  m a n i è r e  g é n é r a l e ,  l e s  p a r t i c i p a n t s  s e  p r o j e t t e n t  e t  e x p r i m e n t
l e u r s  a t t e n t e s  s o u s  3  f o r m u l a t i o n s  :  F a i r e ,  A v o i r  o u  Ê t r e .  

L ’ a v a n t a g e  p r i n c i p a l e  d e  f a i r e  d e  l a  s o r t e ,  c ’ e s t  q u e  c e l a  v o u s
p e r m e t t r a  d e  t o u c h e r  u n  m a x i m u m  d e  g e n s  t o u t  e n  r a s s u r a n t
v o t r e  c l i e n t  s u r  l e s  b é n é f i c e s  q u ’ i l  t i r e r a  g r â c e  à  v o t r e
f o r m a t i o n .  



Etape 4

Comment créer un aimant à clients de rêves.
L a  p r o s p e c t i o n  c l a s s i q u e  e s t  m o r t e  !

E l l e  a  p e r d u  d e  s o n  e f f i c a c i t é  e t  n é c e s s i t e  p l u s  d ’ a p p e l s ,  d e
r e l a n c e s ,  d ’ e m a i l s ,  d e  r e n c o n t r e s  p o u r  g é n é r e r  d e s  v e n t e s .  E t
v o u s  d é t e s t e z  ç a  !  Ç a  t o m b e  b i e n ,  n o u s  a u s s i  !

H e u r e u s e m e n t ,  o n  a  l e s  r é s e a u x  s o c i a u x  !  B i e n  u t i l i s é s ,  i l s
p e r m e t t e n t  u n e  s u p e r  v i s i b i l i t é  p o u r  u n  f o r m a t e u r  i n d é p e n d a n t
q u i  v e u t  v e n d r e  s e s  f o r m a t i o n s .  

I l s  t o u c h e n t  u n e  a u d i e n c e  c o n s i d é r a b l e  e t  o f f r e n t  u n  g r a n d
n o m b r e  d ’ o p p o r t u n i t é s .  

I l  e x i s t e  d e  n o m b r e u x  r é s e a u x  s o c i a u x  :  F a c e b o o k ,  T w i t t e r ,
L i n k e d I n ,  I n s t a g r a m ,  P i n t e r e s t ,  T i k T o k … .  e t ,  c ’ e s t  p a s  f a c i l e
d ’ ê t r e  p a r t o u t  !  C h o i s i s s e z  c e l u i  o ù  s e  t r o u v e  v o t r e  c l i e n t  i d é a l .  

I c i ,  l ’ i d é e  e s t  d e  p a r t a g e r  s o n  e x p e r t i s e  p a r  p e t i t e  t o u c h e .  O n  l e
r é p è t e ,  v o s  f u t u r s  c l i e n t s  d o i v e n t  v o u s  i d e n t i f i e r  c o m m e  l ’ e x p e r t
q u i  a  l a  s o l u t i o n  à  l e u r  p r o b l è m e  l e  p l u s  d i f f i c i l e  à  r é s o u d r e .  

C o n t r a i r e m e n t  à  l a  c r o y a n c e  p o p u l a i r e ,  i l  n ’ e s t  p a s  n é c e s s a i r e
d e  p u b l i e r  t o u s  l e s  j o u r s ,  s e u l e m e n t  d ’ ê t r e  c o n s t a n t .  

U n e  f o i s  p a r  m o i s  d a n s  u n  p r e m i e r  t e m p s ,  p u i s  d e  p l u s  e n  p l u s
s o u v e n t  p o u r  a r r i v e r  à  u n  r y t h m e  d ’ u n e  à  d e u x  f o i s  p a r  s e m a i n e
a u  b o u t  d e  3  m o i s  d ’ e f f o r t .



 
R E P R E N E Z  V O T R E  L I S T E  D E  Q U E S T I O N S

E T  R É D I G E Z  U N E  P U B L I C A T I O N  P O U R
C H A C U N E  D ’ E L L E  E N  Y  I N C L U A N T  V O T R E

M E I L L E U R  C O N T E N U .
 

à vous de jouer

d e s  a r t i c l e s  c o u r t s  a v e c  d e s  s o l u t i o n s  r a p i d e s  e t  p r é c i s e s ,
d e s  v i d é o s  d e  3  à  5  m i n  q u i  e x p o s e n t  d e s  a s t u c e s  o u  d e s
e r r e u r s ,
d e s  t u t o s ,
d e s  q u e s t i o n s  e t  d e s  r é p o n s e s  … .

V o t r e  p u b l i c a t i o n  p e u t  p r e n d r e  p l u s i e u r s  f o r m e s  :  

D a n s  t o u s  l e s  c a s ,  c e  q u e  v o u s  p a r t a g e z  d o i t  a p p o r t e r  d e  l a
v a l e u r  à  v o t r e  a u d i e n c e .  V o u s  d e v e z  r é p o n d r e  a u x  q u e s t i o n s  q u e
s e  p o s e n t  v o s  c l i e n t s ,  e t  t o u j o u r s  e n  l i e n  a v e c  v o t r e  e x p e r t i s e .  

E t ,  d o n n e z  v o t r e  m e i l l e u r  c o n t e n u ,  a s t u c e s ,
c o n s e i l s .



Etape 5

Comment accomplir les étapes précédentes
sans finir avec un burn-out.

V o u s  a v e z  u n  a g e n d a  d e  m i n i s t r e  e t  v o u s  ê t e s  s u r  t o u s  l e s
f r o n t s ?  

V o u s  v o u l e z  r é p o n d r e  à  T O U T E S  l e s  s o l l i c i t a t i o n s  ( m a i l s ,
n o t i f i c a t i o n s  e n  t o u t  g e n r e ,  c l i e n t s ,  p r o s p e c t s ,  v o i s i n s ,  f e m m e ,
m a r i ,  e n f a n t s ,  c h i e n ,  c h a t  e t  p o i s s o n  r o u g e … )  

V o u s  n ’ a v e z  p l u s  u n e  m i n u t e  à  v o u s !  ( p a s  é t o n n a n t ! )

S i n c è r e m e n t ,  ê t e s - v o u s  d a n s  l a  r é a l i s a t i o n  d e s  t â c h e s
i m p o r t a n t e s  e t / o u  u r g e n t e s  p o u r  v o t r e  e n t r e p r i s e  o u  ê t e s - v o u s
p l u t ô t  t r è s  o c c u p é  à …  n e  r i e n  f a i r e ?
 
L ’ o r g a n i s a t i o n  a i d e  à  s e  c e n t r e r  s u r  l e s  c h o s e s  r é e l l e m e n t
i m p o r t a n t e s  q u i  o n t  d e  l ’ i m p a c t .  

E t ,  l a  p r e m i è r e  c h o s e  q u i  a  d e  l ’ i m p a c t ,  c ’ e s t  l a  v i s i b i l i t é  a u p r è s
d e  n o s  c l i e n t s  p o t e n t i e l s .  

O n  v o u s  d i t  d e p u i s  t o u j o u r s ,  e t  v o u s  l e  r é p é t e z  à  v o s  f o r m é s :  l a
m e i l l e u r e  t e c h n i q u e  d e  g e s t i o n  d u  t e m p s  c ’ e s t  l a  m a t r i c e
d ' E i s e n h o w e r .

F A U X !

À  p r e u v e ,  v o u s  n e  l ’ u t i l i s e z  m ê m e  p a s  c a r  c e
n ’ e s t  p a s  l ’ o u t i l  i d é a l  p o u r  l e s  f o r m a t e u r s
i n d é p e n d a n t s .  

C e  q u i  f o n c t i o n n e  v r a i m e n t  c ’ e s t  l a  m é t a p h o r e
d e  l a  j a r r e .
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V O T R E  M E I L L E U R  C O N T E N U  D A N S  L E S
G R O U P E S  O Ù  S E  T R O U V E N T  V O S

M E I L L E U R S  C L I E N T S .  

 
R É S E R V E R  D A N S  L A  S E M A I N E  :

 

C e l l e  q u e  n o u s  p r é f é r o n s  f a i r e  :  c o n s t r u i r e  s a  p r o c h a i n e
f o r m a t i o n ,  s o n  c o n t e n u ,  s e s  s u p p o r t s ,  s e s  a c t i v i t é s  … .
D a n s  l e  m ê m e  r e g i s t r e  d e s  a c t i v i t é s  s y m p a s  :  F a i r e  s a  v e i l l e  e t
s e  m a i n t e n i r  à  n i v e a u
U n e  a c t i v i t é  q u i  b o o s t e  l ’ é n e r g i e  :  R é p o n d r e  à  s e s  c l i e n t s  e t
s e s  c l i e n t s  p o t e n t i e l
C e l l e  q u e  n o u s  a i m o n s  m o i n s  f a i r e  c a r  n o u s  n ’ a i m o n s  p a s
n o u s  m e t t r e  e n  a v a n t  p o u r  v e n d r e  n o s  f o r m a t i o n s  :  F a i r e  s a
p r o m o t i o n

V o i c i  c o m m e n t  c e l a  f o n c t i o n n e :

C o m m e n t  a l l e z - v o u s  r e m p l i r  v o t r e  j a r r e  a v e c  l e s  4  g r a n d e s
c a t é g o r i e s  d ’ a c t i v i t é  e n  t a n t  q u e  f o r m a t e u r  i n d é p e n d a n t  :  

1 .

2 .

3 .

4 .

à vous de jouer



Bravo ! 
Vous êtes arrivé au bout des 5 étapes. 

la montagne de travail à faire vous décourage,
vous avez plein de question,
vous passez un moment difficile,
Vous ne savez pas par quoi commencer

Ok, et maintenant, vous faites quoi ?

Vous vous mettez en mouvement pour bouger vos formations !

Trop de personnes réfléchissent à comment mieux vendre leurs
formations, et ne passent jamais à l’action. 

On sait trop bien que : c'est difficile de  faire le travail dans son coin.

Vous êtes dans l'une des situations suivantes : 

Nous avons une solution pour vous : Le bootcamp 5-5-0.

Lors de ce programme vous ne serez pas seul ! 

Vous intégrez un groupe de formateur et d'expert motivé pour
trouver leurs prochains clients et nous serons là pour répondre à
TOUTES vos questions.

Rejoignez nous MAINTENANT :

https://bougetaformation.com/5-jours-5-clients-0-pub/

https://bougetaformation.com/relever-le-defi-5jours-facebook

